-MARI EKBERG:

Bokhandlaren i dag sitter inte i ndgon
mbonad miljé och njuter av vdrldslitte-
sturens masterverk, skriver fru Ann-

fari Ekberg i sin artikel i Svensk Tid-
krifts serie Att vara”. Hon dr sjilv bok-
andlare i Sédertilje. Hon vet vilka
lidjeimnen som foljer med yrket men
cksd vilka svarigheter som finns. Natur-
igtvis ir de senare ekonomiska. Det nya
system, som infordes 1970, att forlagen
inte lingre lamnar ut sin produktion till
jokhandeln att sdljas t: kommission, har
paverkat den svenska bokhandelns struk-
tur till det simre. Ddrtill kommer att

bade stat och kommun numera képer béc-
ker direkt fran forlagen mot vad fru Ek-
berg kallar “maktrabatter”. Trots allt

tror hon pa sitt yrke och dess framtid.
genting kan ersitta bocker.

Att vara bokhandlare

Somliga tror att arbetet i en bokhandel
niarmast bestdr i att sitta i en ombonad
miljé, kringgirdad av bokhyllor med vack-
ra bocker, och lasa ur litteraturens master-
verk. Sarskilt uppfattas bokhandelsarbetet
pa detta sdtt av personer som dr allmint
bokintresserade och som s6ker ett arbete i
bokhandeln.

Verkligheten dr naturligtvis inte rik-
tigt denna. Visst ger arbetet i en bokhan-
del rika tillfallen till ldsning av bdcker
och kontakt med bokintresserade ménnis-
kor, men det vardagliga arbetet 4r ofta
lika trivialt i bokhandeln
manga andra yrken.

Sant dr att man har nirkontakt med
bocker, och det 4r en stor tillgang. Riktigt
ir ocksd att den som allmint sett dr in-
tresserad av bécker har mycket stort utbyte
av att arbeta med bocker pa det sitt som
bokhandlaren och hans medarbetare gor.
Men man ska inte tro att en bokhandlare
p& arbetstid har sdrskilt mycket tid att
lisa. Nej, ldsningen far ansta till kvillar,
natter och semesterdagar.

Den stora tjusningen med bokhandels-
yrket 4r — férutom sjilva materien, dvs
bockerna — kontakten med kunderna.
Hirvidlag giller visserligen samma regler
som for andra servicebranscher, men man
har som bokhandlare en kénsla av att bok-
handelskunderna ar speciellt trevliga att
ha att gora med.

Det 4r en sidreget fin upplevelse om
man nagon gang da och da far tillfille att
hjéilpa sina kunder att finna ritt bok for
ratt tillfalle. Detta hander inte séllan.

Om en kund exempelvis kommer in i
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bokhandeln och ber att fa en bok som ska
vara present till faster Lisa pa hennes 70-
arsdag, da far man forsoka lista ut vad
faster Lisa har for intressen och direfter
borja fundera pa vilka bocker som kan
vara bra alternativ att erbjuda. Samma
ar det med andra som vill ha presentboc-
ker till den tekniskt intresserade yng-
lingen, sportfantasten, den bildade gent-
lemannen, den matglade etc. Viktigt &ar
ju att ha en allmén 6verblick 6ver vilken
litteratur som finns att tillga och forsoka
hitta rétt i det stora utbudet. Helt latt ar
det ju inte att vara orienterad. Det
kommer i Sverige arligen ut ca 5000
bocker, och inte ens den flitigaste bokld-
saren har mojlighet att ldsa mer an ett
begriansat antal av alla dessa bocker.

Som exempel pé svarigheterna att “ldsa
in” mer #n ett begransat antal bocker kan
ndmnas, att om man ldser i genomsnitt
tre bocker i veckan — och det dr ju inte
s lite — blir det bara 150 bocker om
jret. Detta antal bor alltsd jamféras med
hela utgivningen pa ca 5 000 bocker!

Men dven om man inte hinner ldsa
allt, finns i en bokhandel en samlad kun-
skap och erfarenhet om utgivningen.
Denna kommer kunderna tillgodo. Och
darfor kan man di och da fa héra ndjda
kunder som kommer in och tackar for ett
tips p4 en presentbok eller for tips for
kundens eget lisbehov. Det behover vil
inte sigas att man kinner en stor lycka i
sadana 6gonblick, dvs da man far bekraf-
telse pa att en bok som man féreslagit
verkligen passar kunden eller hans vin-
ner,

Till det som verkligen stimulerar en
bokhandlare i 6vrigt dr att det ges tillfa
att fa kontakt med férfattarna. Detta ske
ju oftast tillsammans med forliggarna dés
narkontakt verkligen ar behovlig for oss
Hos oss i Sodertilje brukar vi triffa
bade kunder, foérfattare och forldggare, pa
vad vi kallar Lundmarks Boktraff,
gang var host, vilket av alla parter upp:
levs positivt.

Debet och kredit

Den ”litterdara” sidan av bokhandelsarbe
tet ir en sak, men tyvirr fir en moder
foretagare i var bransch inte alltfor mye
ket lata sig bli hingiven at att vara "l
terar”. Det later nog fint att som bokf
liggare Karl Otto Bonnier en gang t
tryckte sig vara en “andens hantlangare
Men for en bokhandlare dr det trots a
ett 6verskuggande problem att forsoka
debet och kredit att ga ihop.

Dirmed kommer jag in pa bokh:
delns ekonomiska problem. Likse
ménga andra detal jhandelsbranscher |
bokhandeln onekligen problem. Det fi
ingen anledning att Gverdriva dem,
de ska inte heller underskattas. Bokh:
delsbranschen levde ju linge under sk
dade férhallande. Man hade fram til
mars 1970 fasta priser, lika i hela lan
en etableringskontroll, ett kommission
stem som gav vissa fordelar osv. Efte
april 1970 andrades allt detta. Han
blev fri, prissittningen likasa, och “k
missionen” upphorde. Nu far bocker
pas i fast rikning, med betalning ef
princip 30 dagar.



Detta vallar problem av mangfaldigt
slag.

Ett ar att bockerna har mycket lag om-
sattningshastighet. En bokhandlare far
alltsi binda mycket kapital i rorelsen.
Forrantningen blir délig. Bla av detta
skil har man 1 bokhandeln liksom i
andra branscher fatt ga over till mera
sjalvbetjaning i butikerna. Detta ar en
icke 6nskad utveckling, men tyvarr dr det
med nuvarande l6neexpansion oméjligt
att halla den stora kader av kompetenta
bokhandelsmedhjdlpare som man i och
for sig skulle 6nskat ha.

Staten och kommunen

Ett speciellt problem, som nog bokhan-
deln av alla detaljhandelsbranscher #r en-
sam om, ar den unika konkurrenssituatio-
nen. Fri konkurrens dr bra och riktig, och
ingen fri foretagare vill undvara den. I
varje fall inte jag.

Jag gillar fri prisbildning, fri etable-
ring och 6ver huvud taget sa stor frihet
som mojligt. Aven fér bokhandelsbran-
chen. Men da ska det vara frihet pd lika
villkor.

Inom bokhandeln har det markliga in-
traffat, att forlagen (producenterna) kon-
kurrerar med sina egna aterforsiljare.
Detta dr val i stort sett otdnkbart i andra
branscher. Men i bokbranschen géir det
for sig. En foljdforeteelse dr att staten och
kommunerna tillskansar sig maktrabat-
ter, som undergriaver bokhandelns eko-
nomi och arbetsforhallanden. Som exem-
pel kan ndmnas tvd omrdden, biblio-
teksbockerna och skolbdckerna.
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Nar det giller inkop till biblioteken
har ett halvofficiellt organ, Biblio-
tekstjanst, tagit 6ver en stor del av upp-
gifterna som bokhandeln tidigare hade.
Om detta blivit billigare for biblioteken
ar mycket oklart, ty det dr inte mojligt
att renodla redovisningen. Dédremot ar
bortfallet av biblioteksférsdljningen for
bokhandelns del synnerligen allvarlig.

I friga om skolboksforsiljningen dr det
delvis samma sak. Tidigare gick ju bar-
nen sjilva och kopte sina bocker i bok-
handeln. Numera forekommer ingen for-
siljning av bocker till grundskoleele-
verna, och for gymnasieskolorna giller att
i flertalet kommuner dr 4ven dessa ldro-
bocker fria. Kommunerna dr alltsa stor-
uppkdpare av skolbocker.

I ménga kommuner har — dven efter 1
april 1970 — kommunerna kopt sina boc-
ker via ortens bokhandel. Detta var varit
(och dr) rationellt for kommunen, som
har en sakkunnig instans pa hemorten,
och det har varit en mycket vardefull
verksamhet f6r bokhandelsféretagen. Skol-
bokshanteringen forsiggdr namligen hu-
vudsakligen under férsommaren, och da
ar det lagsasong i bokhandeln. Man har
kunnat utnyttja kvalificerad personal for
skolboksbestéllningarna. Men pa senare
ar har manga roster hojts for att kommu-
nerna sjalva skulle gora inkopen i egen
regi.

Framtid med bocker

Det som jag sagt i det foregdende far
inte uppfattas som nagon bristande till-
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tro till framtiden inom bokhandelsyrket.
tvartom anser jag att bokhandelsbranschen
har framtiden for sig. Detta trots vissa
ekonomiska problem och trots att nya
media, som TV och TV-kassetter, ibland
framstalls som ett hot mot bockerna.

Vad forst de ekonomiska foérhallandena
betraffar, tror jag att bokhandeln bor
kunna klara sig bra i framtiden — &ven
utan stod fran det allmdnna. Men en for-
utsdttning dr att stat och kommun genom
okloka atgdrder inte stjalper branschen.

Det enklaste det allmédnna kan foreta
sig ar att lata bokhandeln i kraft av sin
kompetens
aven till de offentliga organen i stat och
kommun och att myndigheterna darvid
inte begagnar sig av sin storhet och
styrka for att avkriava maktrabatter. Bib-
lioteks- och skolboksférsédljningen bor allt-
sa kanaliseras genom bokhandeln. Och
det markliga dr, att en sadan kanalise-

svara for bokf6rsorjningen

ring inte gor bockerna dyrare for det all-
minna. Kanske snarare billigare. Ty on
kommunerna mfl bygger upp en ege
bokférmedling drar det med sig kostn:
der som blir mycket stora, &ven om kost
naderna inte alltid redovisas offentligt.

Niar det sedan giller boken som pro
dukt, sa torde den aldrig bli omodern
Vilka nymodigheter som an kommer, s
har boken sin givna plats. i

Har vill jag gdrna citera ett par ord u
Jan Gehlins mycket fina och tdnkvérd
”Sju teser om boken”: Boken &r inte ba
stelnat tal: den ar ocksd ett féremal sor
appellerar till kdnsel och syn — den ar fis
erade tankar, kidnslor och uttryck so
uppmanar mottagaren att sjalvstindi
tanka, kdnna och uppleva vidare.
ar det enda medium genom vilket forf:
taren och mottagaren trider i direkt ko
takt med varandra, de blir bada delar
informationen, kunskapen, diktverket.




